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UN PASO ADELANTE PARA ABANTIA

La experiencia acumulada en el analisis de operaciones y procesos avala la decision de ABANTIA de
participar en la financiacién y la gestion de las empresas.

ABANTIA es un compaifiero seguro, un socio implicado directamente en la empresa y representa un
valor anadido:

compartimos el riesgo,
aportamos capital,

participamos en la gestion.

Invertimos y gestionamos, para avanzar
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ABANTIA MANAGEMENT PARTNERS EN PRENSA
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APOYO A LAS EMPRESAS

Nuestra ampliacion de actividades supone la participacion (generalmente de forma minoritaria) y
durante un tiempo limitado (de tres a diez anos) en el capital de empresas pequenas y medianas
(PYME) con expectativas de crecimiento.

La finalidad de ABANTIA es apoyar a las pymes en su proceso de expansion y desarrollo, impulsar
companias con potencial de crecimiento que estan pendientes de conseguir financiacion.

ABANTIA VA MAS ALLA

Apostamos por la mejora de la gestion en todos los ambitos
de la actividad de la empresa participada.

Invertimos y gestionamos, para avanzar
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NUESTRO OBJETIVO

* Nuestro objetivo es contribuir a la expansion o desarrollo de la empresa participada
capitalizando, asesorando y profesionalizando su gestion para que aumente su valor.

* La nuestra es una inversion destinada a acompanar la empresa durante unos anos, aportando la
experiencia acumulada por ABANTIA en la mejora de SUS procesos productivos y, por ende, de su
cuenta de resultados.

« ABANTIA es el mejor companero de viaje en los procesos de nueva creacion, lanzamiento,
desarrollo y Buy Out.

Invertimos y gestionamos, para avanzar
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PARA QUIEN

Empresas de nueva creacion para:
» apoyar el desarrollo de nuevos productos
« establecer la viabilidad de un negocio antes de su puesta en marcha

Empresas en fase de lanzamiento para:

« financiar su produccion industrial

» impulsar su despegue

» introducir de sus productos en el mercado

Empresas en desarrollo para:

« financiar su crecimiento

« consolidar su implantacion en el mercado
» conseguir un equilibrio financiero

Empresas en Sucesion Buy Out para:

» restablecer las operaciones

« adquisicion al grupo familiar o accionista
« compras apalancadas

« MBO / LBO

Invertimos y gestionamos, para avanzar
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METODOLOGIA

Para su intervencion en capital riesgo, ABANTIA pone a disposicion de la empresa interesada su
metodologia habitual, como paso previo a su participacion accionarial, procediendo a un analisis
pormenorizado de procesos clave de las organizaciones.

A partir del dictamen final y una vez evaluada la inversion necesaria, ABANTIA actla como un socio
activo, asesor y gestor de confianza durante el periodo de la inversion.

Invertimos y gestionamos, para avanzar
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METODOLOGIA

PLANIFICACION

INICIO

ANALISIS
INTERNO

ANALISIS

EXTERNO
OBJETIVOS

ESTRATEGIA

ANALISIS

ANALISIS
INTERNO

MARKETING
INVERSION

NECESARIA
MODELO DE

GESTION

DESARROLLO RESULTADO

Invertimos y gestionamos, para avanzar
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NUESTRA EXPERIENCIA EN OPERACIONES
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EL ECONOMISTA

Picking Pack comparte
‘pupitre’ conuna
consultora de empresas
La consultora

PRIMERA EMPRESA PARTICIPADA

CincoDias

OPERACION DE 1,5 MILLONES DE EUROS

7

Laentrada de Abantia en el ca-

Abantia compra el

Abantia compra

pital de Picking Pack supone ade-

La consultora Abantia 15 poccictim il oAl
- . R R ra en el consejo de administracion
15% de PlCl(Ing Pack de la distribuidora de la distribuidora. “Su incorpora-

se diversifica al comprar

de materiales de oficina

cién en el consejo de administra-
ciény en la tutela de la gestion de

- L 2 g recursos de fuera de la empresa co-
d ‘ 50/ & P'Ck' P&k rlg zl;l;::te.;aG(:;uconsult(r PZ. laborar4 en la mejora de los proce-
0 de en S:nl-n Cugar:' :?l:ﬁ;; 8ARCELONA A partir de ahora com-  sos clave de toda la organizacién”,

Occidental), ha entrado

. partiran despacho. La distribuido-

segtin su presidente, Lopez-Balcells.

Cmco Dias Barcelona duplicar sus ventas ac- en el distribuidor de ma- ra de material escolar, de oficina e
tuales de 25 millones anua- terial de oficina Picking informatico, Picking Pack, tiene  Planes de futuro

La consuitora Abentié lei éakos Pack con la adquisicién nuevo accionista. La consultorade  Picking Pack, entre cuyo socios des-

. 2 (an- e m,“ cer- o el canitl pox s empresas Abantia Group, también  tacan el holding catalén Grupo Cor-
tigua Corporacion AGE) ha  cicios. Mas de lamitad de Ja "2""3“*’5 de Surs g catalana, ha comprado el 15 por cien-
potenciado su diversificaciin  cifra de negocio se realiza :a;ll;ll:;azut:: el:tcél esnp ; to de Picking Pack mediante una
con su entrada en el capital  porinternet, porcentaje que cializada en la optimiza- suscripcién de una ampliacién de 25

IR TR TN sta el ci6n de recursos, pero con capital de 1,5 millones de euros.
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PICKING PACK

Abantia adquiere
un 15% del capital
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Picking Pack ha iniciado
una nueva linea de nego-
cio para invertir en alguno
de sus clientes.

“Picking Pack tiene un
plan de crecimiento ambi-

rectamente en éste”, dijo
ayer Xavier Hernan, socio

Xavier Lépez-Balcells. /e

empresa con sede en El
Prat (Baix Llobregat), tie-
ados direc-
s de sus 125

ndada en

nsultores
y espera facturar 4.5 millo-
nes en 2007. La empresa ha

De esta manera la consultora pre-
tende abrir una nueva linea de ne-
gocio para ir més alla de la simple
gestion e implicarse como inverso-
res con algunos de sus clientes, co-
mo lo es Picking Pack. Xavier Her-
nan, socio de Abantia Group, asegura
que la entrada supone un paso més
en la nueva estrategia con sus clien-
tes y siempre “después de un pro-
fundo conocimiento interno de la
empresa”.

MILLONES. Es |a facturacion de la
distribuidora de material de oficina
e informatico, Picking Pack.

porativo Landon y el madrileno
Areyhold, espera reforzar con la en-
trada del nuevo socio sus planes pa-
ra los proximos afios.

La compafiia catalana espera du-
plicar sus ventas en tres afios y ven-
der el 75 por ciento de sus produc-

. de
Servels amb seual Prat de Lobregat iros en o
. . ~ . i i - s Roca, , Tac- =
= Picking Pack, compaiiia de dis- Abantia compra per  (Baix Liobregat) iuna factu- P Rocs tura unos Smillones de euros alafiovés de la Red. Picking Pack apues-
g P

= 22 2 3 l's mlllons el15%del racié anua,l de 2;—’ milions rde acti- mientras que Picking Pack emplea  ta fuerte por este canal de distribu-
tribucion de material de oficina grup p'cklng Pack d’euros, dona feina a 100 L preten- aun centenar de trabajadores ysu  cién ya que no tiene entre sus planes
que factura 25 millones de euros. persones directesia 270 ©deim- facturacién es de 25 millones de eu-  mads inmediatos ampliar el nime-
: % La consultora d’operacions més a través de les seves 125 P ros. La distribuidora de productos  ro de tiendas propias que actual-

ha anunciado la entrada de Aban- s de oficina tiene sede en E1 Pratde  mente son 7 en toda Espafia.

tia en su accionariado mediante
la suscripcion de una ampliacion
de capital de 1,5 millones. Aban-
tia, consultora de operaciones, se

(B It H,

ha constituido en fondo para par- fedel
ticipar en’empresas. / Redaccién P

un plan de crecimiento que

Gallardo) y Areyhold.

Abantia ha comprat el 15%
de Picking Pack, distribuidor
de material d'oficina i infor-
matica, mitjancant una am-
pliacié de capital d'1,5 mili-
ons d’euros. Picking Pack,

Ce romr en zoo3 y esta
participada por Landon
—la sociedad inversora de
la familia Gallardo, pro-
pietaria de Almirall-, y la
patrimonial Areyvhold. La

tia,ambseuaSant Cugatdel 1
Vallés (Vallés Occidental), fac- 52095

franquicies, mentre que Aban- ¢l accio-

n perio-

de Sant

tura5milions d’eurosifapoc  gunare-
va constituir un fons per inver- o de ins-
tir en empreses.

fenieria
1 Corpo-
racion Atk LOs principa-
les competidores de la
consultora catalana son
firmas como Everis y la di-
visién de consultoria de
Deloitte.

Llobregat y funciona desde 1974.
Sin embargo en 2003, la marca ca-
talana se independizé de Service
Point Solutions, de la que formaba
parte hasta entonces. En la actua-
lidad funciona a través de franqui-
cias, tiene mas de 125, y sobre todo
se dirige a pequefias y medianas em-
presas, da servicio a unas 6.000
pymes en toda Espaiia.

Invertimos y gestionamos, para avanzar

De las 5.000 referencias que co-
mercializa actualmente, unas 1.000
lo hacen bajo su propia marca. Has-
ta este aio, las ventas de productos
bajo propia marca eran el 20 por
ciento del total, pero la empresa es-
pera que a partir de 2008 y con el
nuevo plan de negocio en marcha,
los productos propios supongan el
35 por ciento de la facturacién.
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Nos implicamos y nos comprometemos contigo

Muchas gracias

www.abantiagroup.com



